
■人手不足のため、バイヤーに企業訪問いただいたり、オンラインでの
商談機会を作っていただけるのはとてもありがたいです。■バイヤーか
らの率直な意見を教えてもらい、市場のトレンドや商品開発の方向性を
再確認できました。■物産展では、驚くような発注量があり、道外でも
自分たちの商品が販売できる自信がつきました。■現在、商談会で成約
した企業が、当社の売上を支える重要なクライアントになっています。

事業者の声

Ｒ５寄附活用事業のご報告

戦略的国内外市場開拓推進事業
地場産業の競争力強化のため、地域資源の磨き上げやブランド化、販売機会創出を支援しています。

R5予算事業費：10,027千円

令和５年度は、継続流通を目指し、全国の百貨店のほか国内１２箇所の
バイヤーと連携し、商談会や物産展を開催しました。国外については主
に台湾市場の開拓を進め、現地の大手商社やテレビショッピングとの
マッチング支援を行いました。令和６年度も、地場産品の販路拡大のた
め、国内外の新たな売り先を開拓し、地域の稼ぐ力を向上させる取組を
進めていきます。

担当職員の声

道外企業とのオンライン商談会 大分のスーパーマーケットで開催した物産展

台湾のテレビショッピングで旭川産品や地域の魅力を発信


